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[ produttori di medicinali preoccupati dal ricorso a1 generici contro 1l pagamento della tassa

Ticket, preme la lobby dei farmaci

I medict: c1 hanno detto di cambiare Iinea. Farmindustria: proposta ingrusta

di FABIO DI CHIO

NELLA vicenda dei ticket sulle ri-
cette entra in azione la lobby dei
produttori farmaceutici. A preoc-
cupare il settore e I'idea che han-
no tirato fuori 1t medici di famiglia
per evitare lodiosa «tassa sulla
malattia», come la battezz0 in epo-
ca pre-elettorale il presidente del-
la Regione, Piero Marrazzo. E
cioe: chi sceglie i1 generici non pa-
ga e chi opta per il griffato si.
Aveva spiegato il segretario regio-
nale della Fiming, Pierluigi Barto-
letti; «Per alcune classi di farmaci
fissiamo un prezzo di riferimento
entro il quale il prodotio e gratis.
Se il cittadino desidera medicinali
della stessa classe ma che non
rientrano nella quota fissata, allo-
ra paghera la differenza rispetto al
prezzo di riferimento».

«E vero - conferma Bartolettl -
le aziende
produttrici
si sono {atte
vive, Temo-
no che la
nostra Ppro-
posta ridu-
ca pericolo-
samernte i lo-
ro guadagni
e vorrebbe-
ro che nol
I'ammorbi-
dissimo. Ma
non & possi-
bile, il no-
stId rappor-
to di fiducia
€ Coi pazien-
ti. I produt-
tori si la-
mentano
che anche
loro hanno

costi da sostenere, soprattutto
quello del personale, e gia annun-
ciano che l'eventuale adozione
della nostra proposta da parte del-
la Regione Lazio potrebbe riper-
cuotersi negativamente sul livelli
occupazionall. la mia risposta?
Andate a parlarne in Regione».

Storce il naso il vicepresidente
di Farmindustria, Emilic Stefanel-
li: «La proposta Fimmg non ci {ro-
va d'accordo e ci meraviglia. I me-
dici - dice - inseriscono nelia lista
del prodotti gratuiti i generici che
hanno pari principio attivo o simi-
le a quelli marcati. E questo e
ingiusto, per due ragioni. La pri-
ma: se 'effetto di un farmaco grif-
fato e superiore a quello di un
prodotio con principio attivo Simi-
le, perché il paziente deve essere
costretto a pagare quello che lo
cura meglio? La seconda - conti-
nua Stefanelli - riguarda invece la

ricerca. La farmaceutica va avanti
a piccoll passi. Ma se si favorisco-
no i generici che ragioni avranno
le aziende a investire nella ricerca,
per mettere a punto il prodotto
meglio tollerato, in grado di ri-
spondere a piu disturbi e di racco-
gliere quindi un maggior numero
di pazienti che il prodotto di pri-
Ima non raccoglieva?».
Farmindustria, quindi, boccia
in pieno la tesi Fimmg, perché
creerebbe un «ingiusto» spartiac-
que. Per evitarlo i produttori bus-
sano in Regione, garantscono che
«il dialogo & continuo. Il presiden-
te Marrazzo - aggiunge Stefanelli -
gia conosce il nostro punto di vi-
sta e sa bene che non siamo d’ac-
cordo. La nostra proposta? Appro-
priatezza - scandisce 1l vicepresi-
dente di Farmindustria - bisogna
prescrivere i farmaci migliori per

la patologia che si ha di fronte,
ecco la ri-
cetta idea-
je. Se s1 rag-
gilunege
I'obiettivo
SONC COn-
vinto che
sl raggiun-
gera anche
il rispar-
mio. E se le
cifre della
spesa inve-
ce dovesse-
I0 aumen-
tare, allora
dico che si
sta parlan-
do d1 salu-
te e che in
questi casi
non & exuco
risparmia-
| re. Il pro-
blema della spesa si risolve lavo-
rando insieme alla medicina sulla
appropriatezza, non inventandosi
delle operazioni semplici».

Gl wtimi dati sulla spesa farma-
ceutica nel Lazio si rieriscono al
dicembre scorso e li ha forniti la
Regione pochi giorni fa parlando
di «brusca frenata della spesa ri-
spetto allo stesso mese del 2005:
-10,43% la netta ¢ -12,57% la lor-
da». In cifre: 140.312.940 euro lor-
di nel dicembre 2005 e
122.678.325 'anno dopo. «Questo
vuol dire - ha commentato l'asse-
sore alla Sanita, Battaglia — che
solo nel mese di dicembre 2006 la
Regione ha speso circa 14 milioni
di euro in meno rispetto al dicem-
bre 2005. Un risultato importante,
che conferma il trend di diminu-
zione della spesa, la cui curva ha
cominciato la sua parabola discen-
dente a maggio per arrivare, gia a
settembre, sotto i valori del 2005».



